
 

  

Dienstleistungsanbieter-Profil  
 
 

Unternehmensname: Engemann Consulting 
Website/URL: http://www.engemann-consulting.de 
Anzahl Mitarbeiter (weltweit): 3-4 freie Mitarbeiter Anzahl der Büros (weltweit): Partner in Osteuropa 

Hauptsitz 
Straße: Tieckstr. 29 Telefon: +49 (0)30 34 70 91 40 
Land: Deutschland Fax: +49 (0)30 34 70 91 39 
PLZ u. Stadt: 10115 Berlin E-Mail: info@engemann-consulting.de 

Ansprechpartner  
Name: Sigrid Engemann Position:  Inhaberin 
Telefon: +49 (0)30 34 70 91 40 E-Mail:  info@engemann-consulting.de 

 Englisch  Spanisch  Italienisch  Portugiesisch Sprachen für 
Geschäfts-
korrespondenz:  Deutsch  Französisch  Holländisch  Chinesisch 

 Weitere: Russisch 
 

Weitere / Weltweite Büros  

Land (Stadt):  

Dienstleistungsprofil 
 Kontinent / Region Länderschwerpunkte Büro 
 Osteuropa Russland, Polen, Ukraine, Zentralasien  

Regionen- / 
Länderfokus 

 

Unternehmens-
Fokus 

 KMU  Großunternehmen 

 Automobile  Logistik, Transport, Verkehr 
 Bau  Maschinenbau 
 Chemie  Papier und Verpackung 
 Computer, Hardware, 

Software 
 Rohstoffe 

 Handel, Konsumgüter  Telekommunikation 
 Elektronik   Pharmazie, Medizinische Produkte, Health Care 

Beratung / 
Industrie-Fokus  

 Investitionsgüter 
 

 Sonstiges:  

 Strategieberatung  Organisation, Restrukturierung 
 Beschaffungsberatung  Logistik, Supply Chain Management 
 Absatz-/Vetriebsberatung  Steuern / Wirtschaftsprüfung 
 Investitionsberatung  Rechtsberatung 
 Operations, Produktion  Interkulturelles Management 
 IT-Beratung  Sonstiges: Markt- und Branchenanalysen, Standortanalysen, Länder- 

und Regionalanalysen, Marktforschung, Geschäftskontaktvermittlung/ 
Vertriebspartnersuche 

Dienstleistungs-
angebot 

 Finanzen, Controlling   
Selbst-
beschreibung 
 

Engemann Consulting ist spezialisiert auf Information Research, Geschäftskontaktvermittlung, Marktforschung 
und Interkulturelles Training.  
 
Information Research:  Gezielt werden aktuelle Daten zu internationalen Standorten, Märkten, Kunden, 
     technologischen Entwicklungen, Produkten und Unternehmen durch Führen von  
     Experteninterviews und Recherche in internationalen Datenbanken erhoben und  
     entsprechende Standortanalysen, Markt- und Branchenanalysen, Länder- und  
     Regionalanalysen erstellt.   
 
Vermittlung von Geschäfts- Unterstützung bei Akquisition und Aufbau von Geschäftskontakten, Suche von 
kontakten:    Vertriebspartnern 
 
Primärmarktforschung: Erstellung von:  
     Marktanalysen, Imageanalysen, Lebensstilanalysen, Kundenzufriedenheitsanalysen 
 
Interkulturelles Training: Zur Vorbereitung auf Verhandlungen mit internationalen Geschäftspartnern werden 
     interkulturelle Managementtrainings gemeinsam mit Experten aus den jeweiligen 
     Zielländern durchgeführt. Kernländer sind Russland und Polen. 

 


